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Derivados de Tipo de Interés n

1. Introduccion

INFORMACION IMPORTANTE

Los productos detallados en el presente documento estan clasificados como complejos de acuerdo con la Ley del Mercado de
Valores. La contratacion de los Productos puede implicar pérdidas reales de elevado importe para usted:

i. Durante la vida del producto; y

ii. En caso de cancelacion anticipada

¢Qué es este documento? ¢A quién estan dirigidos estos Productos?

m Alolargo del presente documento se describe la naturaleza, M Estos Productos estdn pensados para profesionales, asi como para
funcionamiento y riesgos de distintos instrumentos financieros contrapartes elegibles. Los clientes minoristas tendran a su disposicion la
derivados sobre tipos de interés que el Banco pone a su documentacién pre contractual preparada para este tipo de clientes en
disposicién (en adelante, individualmente, el “Producto” y, de relacion con los productos correspondientes.
manera conjunta, los “Productos”). m Le indicamos que no vamos a verificar que usted sea compatible con el

mercado objetivo definido para estos Productos, solo lo haremos en el
supuesto de que usted esté adquiriendo alguno de los Productos como
consecuencia de un asesoramiento en materia de inversién prestado por
BBVA.

M Este documento NO es un contrato, y por tanto no genera para
Usted ninguna obligacion ni derecho. La Ginica finalidad de este
documento es ayudarle a entender qué son y cémo funcionan
los Productos.

M Los precios, niveles y escenarios de este documento son
meramente indicativos, sin que tengan relacién alguna con los
niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto.
Unicamente se incluyen a modo de ejemplo para que Usted
pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas de los
Productos.



Derivados de Tipo de Interés ﬂ

1. Introduccion

INFORMACION IMPORTANTE

Los productos detallados en el presente documento estan clasificados como complejos de acuerdo con la Ley del Mercado de Valores.
La contratacion de los Productos puede implicar pérdidas reales de elevado importe para usted:

i. Durante la vida del producto; y

ii. En caso de cancelacion anticipada

Formas de comunicacién

M SiUsted decidiera contratar alguno de los Productos debera hacerlo a través de alguno de los medios que el Banco tiene habilitado para ello.

m Paracomunicarnos con Usted de una manera agil y sencilla, podremos realizarle comunicaciones por correo electrénico a la direccién de correo
que tengamos validada en cada momento o a través de la cual nos comuniquemos habitualmente. Adicionalmente, podremos mandarle
comunicaciones tanto por correo postal como a través de la web www.bbva.es. Si en el futuro utilizdsemos otras direcciones electrénicas se lo
comunicariamos.

M Lascomunicacionesy el envio de informacién entre nosotros seran normalmente en el mismo idioma en el que se suscriba el contrato. Si usted
desea ponerse en contacto con nosotros en relacion con este Producto podra hacerlo en castellano.

M Encasode necesitar cualquier explicacion o informacién adicional en relacién con el funcionamiento y riesgos de los productos, por favor,
consulte con su oficina habitual o cualquiera de la red de BBVA.
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2. Definiciones

Los términos definidos a continuacién tendran el siguiente significado a lo largo del presente documento. Asimismo, los Atributos
son distintas modalidades, que pudiera aplicarse en un tipo determinado de producto.

Banco o BBVA

Importe Nominal

Fecha de inicio

Fechade
vencimiento

Banco Bilbao Vizcaya Argentaria, S.A. Estamos registrados en el Registro Mercantil de Vizcaya con NIF A-48265169
y nuestro domicilio social esta en Bilbao en la Plaza de San Nicolas n°4.

Figuramos en el Registro de Entidades de Banco de Espana con el n° 0182 y estamos habilitados para prestar
servicios de inversion bajo la supervisiéon del Banco de Espana (calle Alcala, 48 Madrid - www.bde.es) y de la
Comisién Nacional del Mercado de Valores (calle Edison, 4 Madrid - www.cnmv.es).

Cantidad de referencia fijada para cada Periodo de Calculo, sobre la que se calcularan las Liquidaciones.

Atributos:
Bullet: El Importe Nominal es constante para toda el Producto
Amortizado: El Importe Nominal se reduce a lo largo de los diferentes Periodos de Calculo de el Producto.
Variable: El Importe Nominal se reduce y/o aumenta a lo largo de los diferentes Periodos de Calculo del
Producto.

Fecha en que comienza el primer Periodo de Calculo.
Atributos:

Inicio Spot: El comienzo del primer Periodo de Célculo coincide con la fecha efectiva de contratacion del
Producto.

Inicio Forward Starting: El comienzo del primer Periodo de Célculo es una fecha determinada posterior a la
fecha efectiva de contratacion del Producto.

Fecha de finalizacién del Gltimo Periodo de Célculo.



2. Definiciones

Ligquidaciones /
Fechas de Pago

Periodo de Calculo

Base de Liquidacion

Tipo de Referencia

Tipo Diario

Fecha de
Determinacion
del Tipode
Referencia

Conjunto de fechas en las que se efectuaran los pagos. Pueden ser distintas para el Cliente y para BBVA.
Atributos:

Mismas Fechas de Pago para el Cliente y BBVA: Si las Fechas de Pago y las divisas coinciden para el Cliente y
BBVA, los pagos entre ambas partes se realizaran por el neto de ambos importes.

Diferentes Fechas de Pago para el Cliente y BBVA: Si las Fechas de Pago no coinciden para el Cliente y BBVA, los
pagos se realizaran por los importes totales en las Fechas de Pago correspondientes.

En la descripcion de las caracteristicas y riesgos de los productos de este catdlogo se ha asumido que lasFechas de
Pago del Cliente y BBVA coinciden.

Plazo comprendido entre dos Fechas de Pago.

Convencion pactada para calcular la fraccion de ano correspondiente a cada Periodo de Célculo, sobre la que
se calcula el pago correspondiente. Puede ser distinta para el Cliente y para BBVA.

Tipo variable de mercado, cuya fijacion se produce en las fechas y términos acordados en el Contrato. Puede haber
mas un Tipo de Referenciadistinto en el Producto, ademas puede ser distinta para el Cliente y para BBVA.

Tipo variable de mercado, cuya fijacion se produce cada dia de cada Periodo de Célculo, segiin los términos acordados
en el Contrato.

Convencion de determinacion del Tipo de Referencia para cada Periodo de Calculo segun los términos acordados en
el contrato. Puede ser distinta para el Cliente y para BBVA.



2. Definiciones

Atributos:

Fecha de Determinacion In Advance: Se considera la fecha de inicio del Periodo de Célculo para determinar la
Fecha de Determinacién del Tipo de Referencia correspondiente.

Fecha de Determinacion In Arrears: Se considera la fecha de fin del Periodo de Calculo para determinar la
Fecha de Determinacion del Tipo de Referencia correspondiente,

En la descripcién de las caracteristicas y riesgos de los productos de este catalogo se ha asumido que la Fijacion del
Tipo de Referencia es in Advance.

Cantidad monetaria que recibe o abona el Cliente en la fecha pactada a tal efecto, por la compra/venta de una opcién
(“Prima”) o como un flujo adicional del Producto (“Importe Adicional”).

Atributos:

Prima o Importe
Adicional

Prima o Importe Adicional Gnico: El pago/cobro se realiza en una Gnica fecha determinada.
Prima o Importe Adicional running: El pago/cobro se realiza de forma periddica a lo largo del Producto.

Divisa en la que tienen lugar los pagos e intercambios de nominales, en su caso, del Producto. Puede haber mas una
Divisa distinta en el Producto, ademas puede ser distinta para el Cliente y para BBVA.

Atributos:
Divisa del m Entrega Fisica: Los pagos e intercambios de nominales entre el Cliente y BBVA se realizan en la Divisa
Producto correspondiente.

Liquidacién por diferencias: Los pagos e intercambios de nominales entre el Cliente y BBVA se realizan en una
Unica Divisa, segln los términos acordados en el contrato.

En la descripcion de las caracteristicas y riesgos de los productos de este catalogo se ha asumido Entrega Fisica de
Divisas.
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Tipo de Cambio

Importe de
Cancelacién
Limitado

Valor de Mercado

Importe de
Liguidacion

El precio de compraventa de una unidad monetaria de Divisa A expresado en unidades monetarias de Divisa B que
se realiza en un momento en el Mercado.

Importe pactado al Inicio del Producto, que pudiera no ser constante en todos los Periodos de Calculo, previo
pago del importe de cancelacion, de acuerdo a los términos establecidos en el contrato. Aplica solo a los
productos con el Atributo Opcional de Importe de Cancelacién Limitado.

Cantidad que BBVA tendria que recibir o pagar de una entidad financiera y/o empresa de servicios de inversion,
valoradores o consultores financieros independientes, (destacados por su volumen de negociacion en el
correspondiente mercado o por su reconocido prestigio en el campo del andlisis y/o la valoracién de instrumentos
financieros) por contratar, en una eventual fecha de cancelacién, un producto de similares caracteristicas al
Producto valorado, con un valor econémico para BBVA, igual al del Producto objeto de valoracién. De acuerdo conel
criterio de Valor de Mercado, el método de cdlculo utilizado es el de actualizacién a valor presente de los derechos y
obligaciones futuros esperados para las partes derivados del Producto, siendo calculado dicho valor conforme a los
factores y metodologia de valoracion cominmente utilizados en el mercado.

Es la cantidad a recibir o pagar por el Cliente, o igual a O, derivada de la valoracién de una operaciény los costes por
cancelacién anticipada como consecuencia de la cancelacién anticipada de la misma.
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3. Riesgos Comunes a los Productos

A continuacion se presentan los riesgos y consideraciones comunes a todas las operaciones que se describen en este
documento. Adicionalmente, en la descripcion propia de cada producto se mencionaran los riesgos y consideraciones

individuales.

0 Riesgo de Falta de Cobertura

El Producto se configura como un instrumento de gestion del
riesgo de tipos de interés, si bien, al no haber sido disefiada por
el Banco en funcion de las necesidades especificas del Cliente,
podria no ajustarse a las caracteristicas de su posible
endeudamiento, dando lugar a una cobertura imperfecta o
incluso a unainversion de caracter especulativo.

BBVA no ha entrado a valorar el balance del Cliente o sus
necesidades de cobertura o gestiéon del riesgo de tipos de
interés en la configuracién del Producto, por lo que existe el
riesgo de que el Producto no resulte idéneo a las necesidades
del Cliente. Corresponde por tanto al Cliente, como conocedor
del riesgo de tipos de interés de su balance, comprobar que el
Producto cubre sus necesidades de cobertura o gestion del
riesgo de tipos de interésy que los términos de su
endeudamiento se adecuan a los del Producto. Asi por ejemplo,
el Tipo de Referencia, el Importe Nominal, las Fechas de Pago o
la existencia de posibles cldusulas de tipos de interés minimo,
entre otras condiciones, podrian no coincidir en el Producto y
en el posible endeudamiento del Cliente.

e Riesgo de Liquidez

El Producto no es un valor mobiliario y, por tanto, no es
transmisible. Tampoco cotiza en ninglin mercado
secundario, ni el Cliente tiene derecho a cancelarlo
anticipadamente sin consentimiento expreso del Banco.
Sin perijuicio de lo anterior, BBVA Yy el cliente tienen la
posibilidad de acordar la cancelacién anticipada del
Producto de acuerdo con el criterio de Valor de Mercado,
con los riesgos para el cliente explicados en los apartados
especificos de cada Producto.

e Riesgo de Apalancamiento

Estos Productos son instrumentos financieros apalancados,
lo que quiere decir que mediante una aportacién dineraria
inicial pequena (o incluso sin realizar ninguna aportacion
inicial), el Cliente puede tener unos beneficios o pérdidas
muy superiores en magnitud.
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e Riesgo de Crédito

El Cliente asume riesgo de crédito con BBVA, que consiste en
la posibilidad de que la entidad incumpla sus obligaciones
contractuales, no realizando las liquidaciones pertinentes
durante la vigencia del contrato al cliente. No devolviendo el
principal invertido o realizando dichas obligaciones con
retraso, en caso de insolvencia.

Dicho riesgo se puede medir por la calificacién crediticia que
asignan las Agencias de Calificaciéon Crediticia. La calificacion
crediticia de BBVA puede ser consultada en la Web
www.bbva.com.

e Inexistencia del Derecho de Desistimiento

Sin perjuicio de que la contratacion del Producto se
desarrolle en el marco de su actividad empresarial o
profesional del Cliente y por lo tanto no les seade
aplicacién la normativa de consumidores, se le informa de
que, de conformidad con el articulo 10.2 de la Ley 22/2007,
de 11 dejulio, sobre comercializacién a distancia de
servicios financieros el Cliente carece del derecho de
desistimiento en la contratacion de este tipo de
instrumentos financieros.

o Riesgo de recapitalizacion interna del Banco

LaLey 11/2015, de 18 de junio, de recuperacion y resolucion
de entidades de crédito y empresas de servicios de inversion
(la“Ley 11/2015”) trata de evitar que en caso de que las
entidades financieras espafnolas tengan dificultades
econdmicas serias, el Estado tenga que gastar dinero de los
contribuyentes en rescatarlas.

Como alternativa, en caso de graves dificultades econdmicas
de BBVA, las autoridades competentes podrian, entre otras
acciones, modificar los términos de los Productos (Fecha de
Vencimiento, Importe Nocional, etc.), incluida la cancelacion
de todas las obligaciones de pago a su favor asumidas por
BBVA. También podrian convertir los Productos en acciones
ordinarias de BBVA u otros instrumentos de patrimonio y/u
organizar la transferencia de activos a una entidad puente
y/o la venta de activos o dreas comerciales del Banco,
limitando asi la capacidad del Banco para cumplir con sus
futuras obligaciones (incluidas las relacionadas con los
Productos).

El impacto sobre los Productos depende de la posicién
jerarquica que ocupe el Cliente como acreedor del Banco
seguln la normativa aplicable. Informacién adicional puede
consultarse en: www.bbva.es


http://www.bbva.com.
http://www.bbva.es

3. Riesgos Comunes a los Productos

a Riesgo derivado de la Inflacién e Otros riesgos
Las condiciones de este Producto son las indicadas en este Sin perjuicio de los riesgos concretos especificados
documento, y, no existe un ajuste por inflacion. Eso implica que anteriormente, el Cliente debe ser consciente de que podrian
la capacidad adquisitiva de los importes que el Banco le abone producirse en el futuro escenarios imprevistos que pudieran
por este Producto podria verse afectada por el efecto de la dar lugar a riesgos financieros no explicitados en el presente

inflacion entre la fecha de contratacion y la fecha en la que se

: documento, lo que el cliente acepta expresamente.
perciban.
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4.1 Permuta Financiera (IRS)

¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente se compromete a abonar periédicamente al Banco la cantidad
resultante de aplicar sobre un Importe Nominal concreto un Tipo Fijo previamente pactado, recibiendo en contraprestacién
una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal pero en relacién a un Tipo Variable. El Tipo Variable es el resultado
de sumar a un tipo de referencia determinado (que puede ser negativo) un Diferencial pactado entre las partes (que puede ser
mayor, menor o igual a cero). En caso de ser el Tipo Variable negativo, la cantidad calculada sobre el Tipo Variable que
recibiria el Cliente resultaria en un cargo en su contra (recibir una cantidad negativa equivale a pagar dicha cantidad en valor
absoluto).

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Tipo Fijo con las del Tipo Variable, los pagos entre ambas partes se producen por el
neto de ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo
Variable correspondiente sea superior al Tipo Fijo.Y, paralelay simultdneamente, debera abonar Liquidaciones netas
negativas (cargos) siempre y cuando el Tipo Variable correspondiente sea inferior al Tipo Fijo.

ATRIBUTOS OPCIONALES

Adicionalmente a las caracteristicas que se describen en este documento, este producto podriaincorporar el/los siguiente/s Atributo/s
adicional/es:

Importe de Cancelacion Limitado

El Cliente tiene la opcién de cancelar el Producto, previo pago del Importe de Cancelacion Limitado, segiin los términos acordados en el
Contrato.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe* Tipo Variable

,>))

Tipo Fijo [Tipo de Referencia + Diferencial]

*Si el Tipo Variable fuera negativo (por ser el resultado de Tipo de Referencia + Diferencial negativo, bien porque sea negativo el Tipo de Referencia,
el Diferencial, o ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Recibe se convertiria en un pago a realizar por el Cliente (recibir una cantidad
negativa equivale a pagar el valor absoluto de dicha cantidad).



4.1 Permuta Financiera (IRS)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Derivados de Tipo de Interés n

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Si el Tipo Variable supera el nivel del Tipo Fijo el
cliente tendra Liquidaciones positivas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= 0,75%,
Diferencial = 0%, Tipo Variable =0,75% + 0% = 0,75%.

Liquidacion a favor del cliente de (0,75% - 0,50%) x Base de
Liquidacion x Importe Nominal = 0,25% x Base de
Liquidacion x Importe Nominal.

NEGATIVO

If the Tipo VariabEn el supuesto de que el Tipo Variable sea
inferior al Tipo Fijo, el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia=-0,25%,
Diferencial = 0%, Tipo Variable =-0,25% + 0% = -0,25%.

Liquidacién en contra del cliente de (-0,25% - 0,50%) x Base de
Liguidacién x Importe Nominal = -0,75% x Base de Liquidacién x
Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo Variable (que puede ser
mas bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente serdn mayores cuanto
mas alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo Variable respecto
del Tipo Fijo.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el Cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgode que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco
Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrird cuando el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo. El Producto por
tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no estd limitada.

2. Riesgo en caso de cancelaciéon anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.
No obstante lo anterior:
si a peticidon del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad a
pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se
indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a percibir por
este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede sufrir
una pérdida real que se cargard en su cuenta asociada.
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Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable del Periodo de Calculo en curso y sus niveles
futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacion anticipada
supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de Vencimiento
de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y
menor sea el Tipo Variable respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en

funcion de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente se compromete a abonar periédicamente al Banco la cantidad
resultante de aplicar sobre un Importe Nominal concreto un Tipo Variable. El Tipo Variable es el resultado de sumar a un tipo
de referencia. determinado (que puede ser negativo) un Diferencial pactado entre las partes (que puede ser mayor, menor o
igual a cero). En caso de ser el Tipo Variable negativo, la cantidad calculada sobre el Tipo Variable que pagaria el Cliente
resultaria en un abono a su favor (pagar una cantidad negativa equivale a recibir dicha cantidad en valor absoluto). Como
contraprestacion, el Cliente recibira una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal pero en relacién a un Tipo Fijo
previamente pactado.

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Tipo Fijo con las del Tipo Variable, los pagos entre ambas partes se producen por el
neto de ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo Fijo
correspondiente sea superior al Tipo Variable.Y, paralelay simultdneamente, deberd abonar Liquidaciones netas negativas
(cargos) siempre y cuando el Tipo Fijo correspondiente sea inferior al Tipo Variable.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga* Tipo Variable Cliente Recibe

,>))

[Tipo de Referencia + Diferencial] Tipo Fijo

*Si el Tipo Variable fuera negativo (por ser el resultado de Tipo de Referencia + Diferencial negativo, bien porque sea negativo el Tipo de Referencia,
el Diferencial, o ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Paga se convertiria en un abono a recibir por el Cliente (pagar una cantidad
negativa equivale a recibir el valor absoluto de dicha cantidad).
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4.2 Permuta Financiera (IRS inverso)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Si el Tipo Variable es inferior al nivel del Tipo Fijo el
cliente tendra Liquidaciones positivas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= 0,25%,
Diferencial = 0%, Tipo Variable = 0,25% + 0% =
0,25%.

Liquidacién a favor del cliente de (0,50% - 0,25%) x
Base de Liquidaciéon x Importe Nominal = 0,25% x
Base de Liquidacién x Importe Nominal.

NEGATIVO

En el supuesto de que el Tipo Variable sea superior al Tipo Fijo,
el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= 1,50%,
Diferencial = 0%, Tipo Variable = 1,50% + 0% = 1,50%.

Liquidacién en contra del cliente de (0,50% - 1,50%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = -1,00% x Base de Liquidacién x
Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas alto sea el Tipo Variable.

En este caso, las pérdidas para el Cliente serdn mayores cuanto
mas alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y mayor sea el Tipo Variable respecto
del Tipo Fijo.



4.2 Permuta Financiera (IRS inverso)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el Cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgode que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco
Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrird cuando el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo. El Producto por
tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no estd limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.
No obstante lo anterior:
si a peticion del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad a
pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se
indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a percibir por
este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede sufrir
una pérdida real que se cargard en su cuenta asociada.



4.2 Permuta Financiera (IRS inverso)

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable del Periodo de Calculo en curso y sus niveles
futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran superiores al Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacion anticipada
supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de Vencimiento
de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Productoy
mayor sea el Tipo Variable respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de los tipos de interés: un incremento de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto enfuncién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.3 Compra de Cap

¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere el derecho a recibir liquidaciones futuras siempre y
cuando el Tipo de Referencia pactado sea en determinadas fechas superior al Tipo Cap pactado. A cambio, el Cliente realiza el

pago de una determinada Prima.

Una vez pagada la Prima, no podra producirse un pago adicional por parte del Cliente, si bien podria ser que el importe
acumulado final de todas las liquidaciones que pudiera recibir el Cliente a lo largo de la vida del Producto fuese inferior a la
Prima pagada, lo que podria resultar a vencimiento del Producto en una pérdida neta para el Cliente.



4.3 Compra de Cap

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga
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Prima
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[Tipo de Referencia - Tipo Cap] 0%

Si: Tipo de Referencia > Cap

Si: Rate Tipo de Referencia <= Tipo Cap



Derivados de Tipo de Interés E
4.3 Compra de Cap

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Cuando el Tipo de Referencia supere el Tipo Cap, el En el supuesto de que el Tipo de Referencia no supere el Tipo
cliente tendra Liquidaciones positivas, crecientes Cap el cliente no tendra Liquidaciones positivas.
con el Tipo de Referencia.

Ejemplo: Tipo de Referencia= 0,75%, Tipo Cap=1,00%.

Ejemplo: Tipo de Referencia= 1.50%,Tipo Cap=1,00%. Liquidaciénigual a cero.
Liquidacion a favor del cliente de (1,50% - 1.00%) x
Base de Liquidacion x Nominal = 0,50% x Base de El cliente ha pagado la Prima.

Liquidacién x Nominal. L ) o
En el peor escenario si el Tipo de Referencia siempre es

El Cliente ha pagado la Prima. inferior al Tipo Cap, el Cliente no recibiria ninguna
liquidacién a su favor y habria pagado la Prima dando lugar a
una pérdida neta.



4.3 Compra de Cap

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial que, en el peor de los
casos, sera igual al importe de la Prima abonada, pero nunca superior.

1. Riesgo de que el Cliente no tenga Liquidaciones positivas o éstas sean muy pequeiias

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que la suma de todas las liquidaciones pudiera ser inferior a la Prima pagada o
incluso que no hubiera liquidaciones positivas, provocando en ambos casos una pérdida patrimonial neta para el Cliente.

El importe de las liquidaciones depende fundamentalmente del Tipo de Referencia: si el nivel del Tipo de Referencia en cada periodo es
inferior al Tipo CAP, laliquidacién sera ceroy el Cliente no recibira importe alguno ese periodo, mientras que si es superior al Tipo CAP,
la liquidacién sera positiva para el Cliente. En ninglin caso podran darse liquidaciones negativas para el Cliente, si bien como se hadicho
anteriormente, podria darse que por no haber liquidaciones positivas o por ser la suma de éstas de un importe inferior ala Prima
pagada por el Cliente, éste tenga una pérdida neta por el Producto a su término.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.
No obstante lo anterior:
si a peticiéon del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” sea una cantidad a recibir por el Cliente del Banco que sea inferior a la Prima pagada por
el Cliente, por lo que el Cliente podria sufrir una pérdida real. La cantidad a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de
Liquidacion* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que
reducird el importe a percibir por este.



4.3 Compra de Cap

Riesgos especificos del Producto

El escenario mas desfavorable para el Cliente seria aquel en el que el Importe de Liquidacién es igual a cero, y el Cliente no ha recibido
ninguna liguidacion a su favor hasta el momento, por lo que la pérdida real seria igual a la totalidad de la Prima pagada por el Cliente.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial para el
Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo
éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcion de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.4 Compra de Floor

¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere el derecho a recibir liquidaciones futuras siempre y
cuando el Tipo de Referencia pactado sea en determinadas fechas inferior al Tipo Floor pactado. A cambio, el Cliente realiza

el pago de una determinada Prima.

Una vez pagada la Prima, no podra producirse un pago adicional por parte del Cliente, si bien podria ser que el importe
acumulado final de todas las liquidaciones que pudiera recibir el Cliente a lo largo de la vida del Producto fuese inferior a la
Prima pagada, lo que podria resultar a vencimiento del Producto en una pérdida neta para el Cliente.
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4.4 Compra de Floor

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Siempre que el Tipo de Referencia sea inferior al En el supuesto de que el Tipo de Referencia sea superior el
Tipo Floor, el cliente tendra Liquidaciones positivas Tipo Floor el cliente no tendra Liquidaciones positivas.

y crecientes con el decremento del Tipo de

Referencia. Ejemplo: Tipo de Referencia= 2,05%, Tipo Floor=2,00%.

Liquidaciénigual acero.
Ejemplo: Tipo de Referencia= 1,00%, Tipo

Floor=2,00%. Liquidacion a favor del cliente de El cliente ha pagado la Prima.

(2.00% - 1.00%) x Base de Liquidacion x Nominal =

1.00% x Base de Liquidacién x Nominal. En el peor escenario si el Tipo de Referencia siempre es
superior al Tipo Floor, el Cliente no recibiria ninguna

El cliente ha pagado la prima. liquidacién a su favor y habria pagado la Prima dando lugar a

una pérdida neta.



4.4 Compra de Floor

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial que, en el peor de
los casos, serd igual al importe de la Prima abonada, pero nunca superior.

1. Riesgo de que el Cliente no tenga Liquidaciones positivas o éstas sean muy pequeiias

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que la suma de todas las liquidaciones pudiera ser inferior a la Prima pagada
oincluso que no hubiera liquidaciones positivas, provocando en ambos casos una pérdida patrimonial neta para el Cliente.

El importe de las liquidaciones depende fundamentalmente del Tipo de Referencia: si el nivel del Tipo de Referencia en cada
periodo es superior al Tipo FLOOR, la liquidacion sera cero y el Cliente no recibird importe alguno ese periodo, mientras que si es
inferior al Tipo FLOOR, la liquidacion sera positiva para el Cliente. En ninglin caso podran darse liquidaciones negativas para el
Cliente, si bien como se ha dicho anteriormente, podria darse que por no haber liquidaciones positivas o por ser la suma de éstas
de unimporte inferior a la Prima pagada por el Cliente, éste tenga una pérdida neta por el Producto a su término.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.
No obstante lo anterior:
si a peticiéon del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” sea una cantidad a recibir por el Cliente del Banco que sea inferior a la Prima pagada
por el Cliente, por lo que el Cliente podria sufrir una pérdida real. La cantidad a pagar por una de las partes a la otra es el Importe
de Liquidacion* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”)
que reducira el importe a percibir por este.



4.4 Compra de Floor

Riesgos especificos del Producto

El escenario mas desfavorable para el Cliente seria aquel en el que el Importe de Liquidacién es igual a cero, y el Cliente no ha
recibido ninguna liquidacién a su favor hasta el momento, por lo que la pérdida real seria igual a la totalidad de la Prima pagada
por el Cliente.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un incremento de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente,
siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto vy, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.5 Venta de Cap

¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere la obligacién de abonar liquidaciones futuras siempre
y cuando el Tipo de Referencia pactado sea en determinadas fechas superior al Tipo Cap pactado. A cambio, el Cliente recibe

el pago de una determinada Prima.

Una vez recibida la Prima, no podra producirse ningin cobro adicional por parte del Cliente, lo que podria provocar que el
importe acumulado final de todas las liquidaciones negativas que pudiera tener el Cliente a lo largo de la vida del Producto
fuese superior ala Prima recibida, lo que podria resultar a vencimiento del Producto en una pérdida neta para el Cliente.
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4.5 Venta de Cap

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Derivados de Tipo de Interés E

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Siempre que el Tipo de Referencia no supere el Tipo
Cap, el cliente no tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo de Referencia = 1.00%, Tipo Cap =
2,00%. Liquidacion igual a cero.

El cliente ha recibido la Prima.

NEGATIVO

En el supuesto de que el Tipo de Referencia supere el Tipo
Cap el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo de Referencia= 3,00%, Tipo Cap = 2,00%.
Liquidacion en contra del Cliente de (2,00% - 3,00%) x Base de

Liguidacién x Importe Nominal = - 1,00% x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal.

Un escenario muy negativo para el Cliente es aquel en que el
Tipo de Referencia sea mucho mayor al Tipo Cap.

Ejemplo: Tipo de Referencia = 20,00%. Tipo Cap=2,00%.
Liquidacién en contra del Cliente de (2,00%-20,00%) x Base de
Liguidacién x Importe Nominal = -18,00% x Base de
Liguidacién x Importe Nominal.

Cuanto mas alto sea el Tipo de Referencia (siendo superiores
al Tipo Cap), mas negativa sera la liquidacion para el Cliente.



4.5 Venta de Cap

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que podrian ser superiores ala
Prima percibida. El Cliente tendrd que pagar cuando el Tipo de Referencia sea superior al Tipo CAP, y la cantidad a pagar sera
mayor cuanto mas grande sea la diferencia entre ambos tipos. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida neta
qgue no estd limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacion anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticion del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacidn del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacién sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.



4.5 Venta de Cap

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo de Referencia del Periodo de Célculo en curso y sus
niveles futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran superiores al Tipo CAP en un 3%. En este escenario, la cancelacion
anticipada supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de
Vencimiento de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacion no estd limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos de
interés presentesy sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacién sera peor para el Cliente (tendra que pagar una
cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y mayor sea el
Tipo de Referencia respecto del Tipo CAP.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un incremento de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial para el
Cliente cuanto mas altos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de la Volatilidad de los tipos de interés: un incremento de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo
éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas alta sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.6 Venta de Floor

¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere la obligacién de abonar liquidaciones futuras siempre
y cuando el Tipo de Referencia pactado sea en determinadas fechas inferior al Tipo Floor pactado. A cambio, el Cliente recibe

el pago de una determinada Prima.

Una vez recibida la Prima, no podra producirse ninglin cobro adicional por parte del Cliente, lo que podria provocar que el
importe acumulado final de todas las liquidaciones negativas que pudiera tener el Cliente a lo largo de la vida del Producto
fuese superior a la Prima recibida, lo que podria resultar a vencimiento del Producto en una pérdida neta para el Cliente.
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4.6 Venta de Floor

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Derivados de Tipo de Interés n

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Siempre que el Tipo de Referencia supere el Tipo
Floor, el cliente no tendra Liquidaciones negativas

Ejemplo: Tipo de Referencia = 3,00%, Tipo Floor =
2,00%. Liquidacion igual a cero.

El Clienta harecibido la Prima.

NEGATIVO

En el supuesto de que el Tipo de Referencia sea inferior al
Tipo Floor el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo de Referencia= 1,00%, Tipo Floor = 2,00%
Liquidacién en contra del Cliente de (1,00% - 2,00%) x Base de

Liguidacién x Importe Nominal = - 1,00% x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo de Referencia (que
puede ser mas bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores
cuanto mas alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo
hasta el vencimiento del Producto,y menor sea el Tipo de
Referencia respecto del Tipo Fijo.



4.6 Venta de Floor

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que podrian ser superiores ala
Prima percibida. El Cliente tendrd que pagar cuando el Tipo de Referencia sea inferior al Tipo Floor, y la cantidad a pagar sera
mayor cuanto mas grande sea la diferencia entre ambos tipos. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida neta
qgue no estd limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacion anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticion del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacidn del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacién sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.



4.6 Venta de Floor

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo de Referencia del Periodo de Calculo en curso y sus
niveles futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Floor en un 3%. En este escenario, la cancelacién
anticipada supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de
Vencimiento de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y
menor sea el Tipo de Referencia respecto del Tipo CAP.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un incremento de la volatilidad de los tipos
de interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el
Cliente, siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas alta sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funciéon de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.7 Permuta Financiera (Compra de Swaption Payer)

¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere el derecho a decidir en un fecha determinada (la
Fecha de Ejercicio), si comienza un IRS con BBVA (el Producto IRS esta también descrito en el presente catalogo), con unas
condiciones previamente pactadas (el IRS Subyacente). A cambio, el Cliente realiza el pago de una determinada Prima.

Si en la Fecha de Ejercicio el Cliente decide no ejercer su derecho, el Producto finaliza sin que se derive pago adicional por
ninguna de las dos partes.

Sien la Fecha de Ejercicio el Cliente decide ejercer su derecho, el Cliente y BBVA comenzaran un IRS hasta la Fecha de Fin del
mismo. La Compra de Swaption Payer finaliza por tanto en todo caso en la Fecha de Ejercicio, y en caso de haber ejercido su
derecho el Cliente, a partir de ese momento entrara en el IRS Subyacente (cuyas condiciones estan pactadas en los términos
del Producto), con las implicaciones y riesgos descritos para el IRS en el presente documento.

ATRIBUTOS OPCIONALES

Adicionalmente a las caracteristicas que se describen en este documento, este producto podriaincorporar el/los siguiente/s Atributo/s
adicional/es:

Liquidacién por Diferencias

En caso de ejercer el Cliente su derecho, en lugar de entrar en el IRS Subyacente, el Cliente recibira el Valor de Mercado de dicho IRS
Subyacente. Sélo se ejercerd el derecho por tanto cuando el Valor de Mercado sea a favor del Cliente, no pudiendo tener el Cliente un
cargo en su contra por este concepto. No se producird ninguna liquidacion ligada al IRS Subyacente mas alla del abono al Cliente, en su
caso, de su Valor de Mercado, y producido el mismo, el Producto habra finalizado.



4.7 Permuta Financiera (Compra de Swaption Payer)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe
N\ )
» O
e o
Prima [Tipo de Referencia + Diferencial]

El Cliente tiene derecho en la Fecha de Ejercicio
acomenzar un IRS

Si en la Fecha de Ejercicio el Cliente decide
ejercer su opcion:

Cliente Paga: Tipo Fijo



Derivados de Tipo de Interés n

4.7 Permuta Financiera (Compra de Swaption Payer)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son
suficientemente elevados para que el IRS Subyacente tenga un
Valor de Mercado positivo para el cliente, el Cliente tiene
derecho a entrar en un IRS que tiene expectativa (segin
descuenta el mercado en la fecha de ejercicio) de dar lugar a un
resultado neto positivo para el Cliente.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Subyacente en la Fecha
de Ejercicio: 2,00%.

El Cliente puede decidir entrar en un IRS con BBVA cuya
expectativa, descontada seglin el mercado en la Fecha de
Ejercicio, es que tenga un resultado positivo para el Cliente de
2,00%. Si hay Liquidacion por Diferencias, el Cliente recibe un
2,00% vy no entraenel IRS.

El Cliente ha pagado la Prima.

Sino hay Liquidacion por Diferencias, es posible que una bajada
de tipos de interés posterior a la fecha de ejercicio haga que el
resultado del Cliente por el IRS Subyacente sea negativo en
neto, a pesar de que la expectativa en la Fecha de Ejercicio fuera
a su favor; este riesgo y escenarios son los descritos para el
Producto: IRS.

NEGATIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son
suficientemente bajos para que el IRS Subyacente tenga un
Valor de Mercado negativo para el cliente, el Cliente tiene
derecho a entrar en un IRS que tiene expectativa (segin
descuenta el mercado en la fecha de ejercicio) de dar lugar a
un resultado neto negativo para el Cliente, por lo que
financieramente no le interesa ejercer este derecho.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Subyacente en la Fecha
de Ejercicio: - 2,00%.

El Cliente no entra en el IRS. Si hay Liquidacién por
Diferencias, al cliente le corresponde una liquidacion de 0%.

El Cliente ha pagado la Prima.



4.7 Permuta Financiera (Compra de Swaption Payer)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial que, en el peor de los
casos, sera igual al importe de la Prima abonada, pero nunca superior. En el caso de que el Cliente ejerza su opcion en la Fecha de
Ejercicio, comenzaria un nuevo producto (un IRS), que a partir de ese momento presentaria para el Cliente los riesgos descritos para
dicho producto en este documento.

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que llegada la Fecha de Ejercicio, decida no ejercer su derecho a entrar en el IRS
Subyacente. En ese caso, el Cliente habria pagado la Prima sin obtener nada a cambio, lo que supone una pérdida patrimonial neta.

En el caso de que el Cliente ejerza su derecho y entre en el IRS Subyacente en la Fecha de Ejercicio, a partir de ese momento dispondra
de un nuevo producto, un IRS, y estara sujeto a los riesgos descritos para el mismo en este documento.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumird el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” sea una cantidad a recibir por el Cliente del Banco que sea inferior a la Prima pagada por
el Cliente, por lo que el Cliente podria sufrir una pérdida real. La cantidad a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de
Liquidacion* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que
aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a percibir por este.



4.7 Permuta Financiera (Compra de Swaption Payer)

Riesgos especificos del Producto !

El escenario mas desfavorable para el Cliente seria aquel en el que el Importe de Liquidacién es igual a cero, y el Cliente no ha
recibido ninguna liquidacién a su favor hasta el momento, por lo que la pérdida real seria igual a la totalidad de la Prima pagada
por el Cliente.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente,
siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto vy, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.8 Permuta Financiera (Compra de Swaption Receiver)

¢Qué es y como funciona el Producto?

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente adquiere el derecho a decidir en un fecha determinada (la
Fecha de Ejercicio), si comienza un IRS Inverso con BBVA (el Producto IRS Inverso esta también descrito en el presente
catalogo), con unas condiciones previamente pactadas (el IRS Inverso Subyacente). A cambio, el Cliente realiza el pago de una
determinada Prima.

Si en la Fecha de Ejercicio el Cliente decide no ejercer su derecho, el Producto finaliza sin que se derive pago adicional por
ninguna de las dos partes.

Si en la Fecha de Ejercicio el Cliente decide ejercer su derecho, el Cliente y BBVA comenzaran un IRS Inverso hasta la Fechade
Fin del mismo. La Compra de Swaption Receiver finaliza por tanto en todo caso en la Fecha de Ejercicio, y en caso de haber
ejercido su derecho el Cliente, a partir de ese momento entrara en el IRS Inverso Subyacente (cuyas condiciones estan
pactadas en los términos del Producto), con las implicaciones y riesgos descritos para el IRS Inverso en el presente
documento.

ATRIBUTOS OPCIONALES

Adicionalmente a las caracteristicas que se describen en este documento, este producto podriaincorporar el/los siguiente/s Atributo/s
adicional/es:

Liquidacién por Diferencias

En caso de ejercer el Cliente su derecho, en lugar de entrar en el IRS Inverso Subyacente, el Cliente recibira el Valor de Mercado de
dicho IRS Inverso Subyacente. Sélo se ejercera el derecho por tanto cuando el Valor de Mercado sea a favor del Cliente, no pudiendo
tener el Cliente un cargo en su contra por este concepto. No se producira ninguna liquidacion ligada al IRS Inverso Subyacente mas alla
del abono al Cliente, en su caso, de su Valor de Mercado, y producido el mismo, el Producto habra finalizado.



4.8 Permuta Financiera (Compra de Swaption Receiver)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe
N )
» Wa\/
e ___ o
Prima Tipo Fijo

El Cliente tiene derecho en la Fecha de
Ejercicio acomenzar un IRS Inverso

Si en la Fecha de Ejercicio el Cliente decide
ejercer su opcion:

Cliente Paga: [Tipo de Referencia +
Diferencial]



Derivados de Tipo de Interés a

4.8 Permuta Financiera (Compra de Swaption Receiver)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son
suficientemente bajos para que el IRS Inverso Subyacente
tenga un Valor de Mercado positivo para el cliente, el Cliente
tiene derecho a entrar en un IRS Inverso que tiene expectativa
(seguin descuenta el mercado en la fecha de ejercicio) de dar
lugar a un resultado neto positivo para el Cliente.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Inverso Subyacente en la
Fecha de Ejercicio: 2,00%.

El Cliente puede decidir entrar en un IRS Inverso con BBVA cuya
expectativa, descontada seglin el mercado en la Fecha de
Ejercicio, es que tenga un resultado positivo para el Cliente de
2,00%. Si hay Liquidacion por Diferencias, el Cliente recibe un
2,00%y noentraenel IRS.

El Cliente ha pagado la Prima.

Si no hay Liquidacion por Diferencias, es posible que una subida
de tipos de interés posterior a la Fecha de Ejercicio haga que el
resultado del Cliente por el IRS Inverso Subyacente sea
negativo en neto, a pesar de que la expectativa favorable enla
Fecha de Ejercicio. Este riesgoy escenarios son los descritos
para el Producto: IRS Inverso.

NEGATIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son
suficientemente altos para que el IRS Inverso Subyacente
tenga un Valor de Mercado negativo para el cliente, el
Cliente tiene derecho a entrar en un IRS Inverso que tiene
expectativa (segliin descuenta el mercado en la fecha de
ejercicio) de dar lugar a un resultado neto negativo parael
Cliente, por lo que financieramente no le interesa ejercer
este derecho.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Inverso Subyacente en
la Fecha de Ejercicio: -2,00%.

El Cliente no entra en el IRS Inverso. Si hay Liquidacion por
Diferencias, al cliente le corresponde una liquidacion de 0%.

El Cliente ha pagado la Prima.



4.8 Permuta Financiera (Compra de Swaption Receiver)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial que, en el peor de los
casos, sera igual al importe de la Prima abonada, pero nunca superior. En el caso de que el Cliente ejerza su opcion en la Fecha de
Ejercicio, comenzaria un nuevo producto (un IRS Inverso), que a partir de ese momento presentaria para el Cliente los riesgos
descritos para dicho producto en este documento.

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que llegada la Fecha de Ejercicio, decida no ejercer su derecho a entrar en el
IRS Inverso Subyacente. En ese caso, el Cliente habria pagado la Prima sin obtener nada a cambio, lo que supone una pérdida
patrimonial neta.

En el caso de que el Cliente ejerza su derecho y entre en el IRS Inverso Subyacente en la Fecha de Ejercicio, a partir de ese momento
dispondra de un nuevo producto, un IRS Inverso, y estara sujeto a los riesgos descritos para el mismo en este documento.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.
No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o

el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con elcriterio de “Valor de Mercado” sea una cantidad a recibir por el Cliente del Banco que sea inferior a la Prima pagada por
el Cliente, por lo que el Cliente podria sufrir una pérdida real. La cantidad a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de
Liquidacion* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que
aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a percibir por este.



4.8 Permuta Financiera (Compra de Swaption Receiver)

Riesgos especificos del Producto

El escenario mas desfavorable para el Cliente seria aquel en el que el Importe de Liquidacién es igual a cero, y el Cliente no ha
recibido ninguna liquidacién a su favor hasta el momento, por lo que la pérdida real seria igual a la totalidad de la Prima pagada
por el Cliente.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un incremento de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente,
siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en

funcion de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.9 Permuta Financiera (Venta de Swaption Receiver)

¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual BBVA adquiere el derecho a decidir en un fecha determinada (la Fecha de
Ejercicio) si el Cliente comienza un IRS con BBVA (el Producto IRS estd también descrito en el presente catalogo), con unas
condiciones previamente pactadas (el IRS Subyacente). A cambio, el Cliente recibe el pago de una determinada Prima.

Sien la Fecha de Ejercicio BBVA decide no ejercer su derecho, el Producto finaliza sin que se derive pago adicional por ninguna
de las dos partes. Sien la Fecha de Ejercicio BBVA decide ejercer su derecho, el Cliente y BBVA comenzaran un IRS hasta la
Fecha de Fin del mismo. La Venta de

Swaption Receiver finaliza por tanto en todo caso en |la Fecha de Ejercicio, y en caso de haber ejercido su derecho BBVA, a
partir de ese momento el Cliente entrara en el IRS Subyacente (cuyas condiciones estan pactadas en los términos del
Producto), con las implicaciones y riesgos descritos para el IRS en el presente documento.

ATRIBUTOS OPCIONALES

Adicionalmente a las caracteristicas que se describen en este documento, este producto podria incorporar el/los siguiente/s Atributo/s
adicional/es:

Liquidacion por Diferencias

En caso de ejercer BBVA su derecho, en lugar de entrar en el IRS Subyacente, el Cliente debera pagar el Valor de Mercado de dicho IRS
Subyacente. Sélo se ejercerd el derecho cuando el Valor de Mercado sea en contra del Cliente, no pudiendo tener el Cliente un abono a
su favor por este concepto. No se producird ninguna liquidacion ligada al IRS Subyacente mas alla del cargo al Cliente, en su caso, de su
Valor de Mercado, y producido el mismo, el Producto habra finalizado.



4.9 Permuta Financiera (Venta de Swaption Receiver)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe
N )
» Wa\/
e ___ o
L]
Prima

Tipo de Referencia + Diferencial

BBVA tiene derecho en la Fecha de Ejercicio a
comenzar un IRS

Si en la Fecha de Ejercicio BBVA decide
ejercer su opcion:

Cliente Paga: Tipo Fijo



Derivados de Tipo de Interés ﬂ

4.9 Permuta Financiera (Venta de Swaption Receiver)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son suficientemente
altos para que el IRS Subyacente tenga un Valor de Mercado
positivo para el cliente, BBVA no ejercera su derecho que el Cliente
entre enun IRS.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Subyacente en la Fecha de
Ejercicio: 2,00%.

BBVAy el Cliente no entran en el IRS (BBVA no ejerce su derecho). Si
hay Liquidacién por Diferencias, al cliente le corresponde una
liquidacion de 0%.

El Cliente ha recibido la Prima.

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son suficientemente
bajos para que el IRS Subyacente tenga un Valor de Mercado negativo
para el cliente, BBVA tiene derecho a que el Cliente entre enun IRS
que tiene expectativa (segiin descuenta el mercado en la fecha de
ejercicio) de dar lugar a un resultado neto negativo para el Cliente.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Subyacente en la Fecha de
Ejercicio: -2,00%.

El Cliente tiene que entrar en un IRS con BBVA cuya expectativa,
descontada seglin el mercado en la Fecha de Ejercicio, es que tengaun
resultado negativo para el Cliente de 2,00%. Si hay Liquidacion por
Diferencias, el Cliente paga un 2,00% y no entraen el IRS.

El Cliente ha recibido la Prima.

Si no hay Liquidacion por Diferencias, es posible que una bajada de
tipos de interés posterior a la Fecha de Ejercicio haga que el resultado
del Cliente por el IRS Subyacente sea mas negativo en neto de lo
descontado por el mercado en la Fecha de Ejercicio. Este riesgoy
escenarios son los descritos para el Producto: IRS.

En un escenario negativo, las pérdidas para el Cliente seran mayores
cuanto mas alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta
vencimiento del IRS Subyacente, y menor sea el Tipo Variable del IRS
Subyacente respecto de su Tipo Fijo.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial
1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que llegada la Fecha de Ejercicio, si los tipos de interés son lo
suficientemente bajos como para que el IRS Subyacente tenga un valor de mercado negativo para el Cliente, BBVA decida ejercer
suderecho a que el Cliente entre en el IRS Subyacente. En ese caso, a partir de ese momento dispondra de un nuevo producto, un
IRS, y estard sujeto a los riesgos descritos para el mismo en este documento.

En los casos en que BBVA tome la decisidon de ejercer su derecho, la expectativa del Mercado para el resultado del IRS Subyacente
sera que el Cliente tenga un resultado negativo, que podria ser mayor a la Prima cobrada, provocando una pérdida neta al Cliente.
Esta expectativa de pérdida no esta limitada, y serd mayor cuando mas bajos sean los tipos de interés.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.
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Riesgos especificos del Producto

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que, para toda la duracion del IRS Subyacente, los valores futuros de
su Tipo Variable fueran inferiores a su Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacién anticipada supondria una pérdida real
para el Cliente superior ala suma de todas las liguidaciones futuras del IRS Subyacente:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago] (datos del IRS Subyacente).

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y
menor sea el Tipo Variable del IRS Subyacente respecto de su Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de la Volatilidad de los tipos de interés: un incremento de la volatilidad de los tipos
de interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendrad un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el
Cliente, siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas alta sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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¢Qué es y como funciona el Producto? .
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual BBVA adquiere el derecho a decidir en un fecha determinada (la Fecha de
Ejercicio) si el Cliente comienza un IRS Inverso con BBVA (el Producto IRS Inverso esta también descrito en el presente
catalogo), con unas condiciones previamente pactadas (el IRS Inverso Subyacente). A cambio, el Cliente recibe el pago de una
determinada Prima.

Sien la Fecha de Ejercicio BBVA decide no ejercer su derecho, el Producto finaliza sin que se derive pago adicional por ninguna
de las dos partes.

Sien la Fecha de Ejercicio BBVA decide ejercer su derecho, el Cliente y BBVA comenzaran un IRS Inverso hasta la Fecha de Fin
del mismo. La Venta de Swaption Payer finaliza por tanto en todo caso en la Fecha de Ejercicio, y en caso de haber ejercido su
derecho BBVA, a partir de ese momento el Cliente entrara en el IRS Inverso Subyacente (cuyas condiciones estan pactadas en
los términos del Producto), con las implicaciones y riesgos descritos para el IRS Inverso en el presente documento.

ATRIBUTOS OPCIONALES

Adicionalmente a las caracteristicas que se describen en este documento, este producto podria incorporar el/los siguiente/s Atributo/s
adicional/es:

Liquidacion por Diferencias

En caso de ejercer BBVA su derecho, en lugar de entrar en el IRS Inverso Subyacente, el Cliente debera pagar el Valor de Mercado de
dicho IRS Inverso Subyacente. Sélo se ejercerd el derecho cuando el Valor de Mercado sea en contra del Cliente, no pudiendo tener el
Cliente un abono a su favor por este concepto. No se producird ninguna liquidacion ligada al IRS Inverso Subyacente mas alla del cargo
al Cliente, en su caso, de su Valor de Mercado, y producido el mismo, el Producto habra finalizado.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe
N )
» Wa\/
e ___ o
L)
Prima Tipo Fijo

BBVA tiene derecho en la Fecha de Ejercicio a
comenzar un IRS Inverso

Si en la Fecha de Ejercicio BBVA decide
ejercer su opcion:

Cliente Paga: Tipo de Referencia +
Diferencial



Derivados de Tipo de Interés ﬂ

4.10 Permuta Financiera (Venta de Swaption Payer)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son
suficientemente bajos para que el IRS Inverso
Subyacente tenga un Valor de Mercado positivo para el
cliente, BBVA no ejercera su derecho que el Cliente entre
enun IRS.

Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Inverso Subyacente
en la Fecha de Ejercicio: 2,00%.

BBVAY el Cliente no entran en el IRS Inverso (BBVA no
ejerce su derecho). Si hay Liquidacién por Diferencias, al
cliente le corresponde una liquidacion de 0%.

El Cliente ha recibido la Prima.

Si en la Fecha de Ejercicio los tipos de interés son suficientemente altos
para que el IRS Inverso Subyacente tenga un Valor de Mercado negativo
para el cliente, BBVA tiene derecho a que el Cliente entre en un IRS
Inverso que tiene expectativa (segiin descuenta el mercado en la fecha de
ejercicio) de dar lugar a un resultado neto negativo para el Cliente.
Ejemplo: Valor de Mercado para el IRS Inverso Subyacente en la Fecha de
Ejercicio: -2,00%.

El Cliente tiene que entrar en un IRS Inverso con BBVA cuya expectativa,
descontada seguin el mercado en la Fecha de Ejercicio, es que tenga un
resultado negativo para el Cliente de 2,00%. Si hay Liquidacion por
Diferencias, el Cliente paga un 2,00% y no entra en el IRS Inverso.

El Cliente ha recibido la Prima.

Si no hay Liquidacién por Diferencias, es posible que una subida de tipos de
interés posterior a la Fecha de Ejercicio haga que el resultado del Cliente
por el IRS Inverso Subyacente sea mas negativo en neto de lo descontado
por el mercado en la Fecha de Ejercicio. Este riesgo y escenarios son los
descritos para el Producto: IRS Inverso.

En un escenario negativo, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto
mas alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta vencimiento del IRS
Inverso Subyacente, y mayor sea el Tipo Variable del IRS Inverso Subyacente
respecto de su Tipo Fijo.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial
1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que llegada la Fecha de Ejercicio, si los tipos de interés son lo
suficientemente altos como para que el IRS Inverso Subyacente tenga un valor de mercado negativo para el Cliente, BBVA decida
ejercer su derecho a que el Cliente entre en el IRS Inverso Subyacente. En ese caso, a partir de ese momento dispondra de un
nuevo producto, un IRS Inverso, y estard sujeto a los riesgos descritos para el mismo en este documento.

En los casos en que BBVA tome la decisidon de ejercer su derecho, la expectativa del Mercado para el resultado del IRS Inverso
Subyacente sera que el Cliente tenga un resultado negativo, que podria ser mayor a la Prima cobrada, provocando una pérdida
neta al Cliente. Esta expectativa de pérdida no estd limitada, y sera mayor cuando mas altos sean los tipos de interés.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto
Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.
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Riesgos especificos del Producto

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que, para toda la duracion del IRS Inverso Subyacente, los valores
futuros de su Tipo Variable fueran superiores a su Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacion anticipada supondria una
pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones futuras del IRS Inverso Subyacente:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago] (datos del IRS Inverso Subyacente).

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y
menor sea el Tipo Variable del IRS Inverso Subyacente respecto de su Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un incremento de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas altos sean los tipos.

El Importe de Liquidacién fluctta en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un incremento de la volatilidad de los tipos
de interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el
Cliente, siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas alta sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto vy, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente y el Banco se comprometen al pago reciproco de una serie de
cantidades periddicas calculadas sobre un Importe Nominal pactado. El importe y el pagador correspondiente en cada fecha
de pago dependera del nivel del Tipo de Referencia en determinadas fechas.

De esta forma, el Cliente adquiere el derecho a recibir Liquidaciones futuras siempre y cuando el Tipo de Referencia sea
superior al Tipo Barrera Superior pactado. A cambio, el Cliente se obliga a pagar Liquidaciones futuras siempre y cuando el
Tipo de Referencia sea inferior al Tipo Barrera Inferior pactado. En tanto el Tipo de Referencia se situe entre el Tipo Barrera
Inferior y el Tipo Barrera Superior, no habra cargos ni abonos para ninguna de las partes.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga

©

[Tipo Floor - Tipo de Referencia]

Si: Tipo de Referencia < Tipo Floor

Derivados de Tipo de Interés ﬂ

Cliente Recibe

» DD
e o

[Tipo de Referencia - Tipo Cap]

Si: Tipo de Referencia < Tipo Floor
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POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Derivados de Tipo de Interés ﬂ

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Tipo de Referencia fuera superior al Tipo Barrera
Superior el cliente tendra Liquidaciones positivas.

Tipo de Referencia= 6.00%, Tipo Barrera Superior=5.00%.
Liquidacion a favor del cliente de (6.00% - 5.00%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = 1.00% x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal.

En el supuesto de que el Tipo de Referencia sea inferior al Tipo
Barrera Inferior, el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Tipo de Referencia = 1.00%. Tipo Barrera Inferior=2.00%.
Liquidacion en contra del cliente de (1.00%-2.00%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = -1.00% x Base de Liquidacién x
Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo de Referencia (que puede
ser mas bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto mas
alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo de Referencia
respecto del Tipo Barrera Inferior.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrirad cuando el Tipo de Referencia sea inferior al Tipo Barrera
Inferior. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticion del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.
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Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo de Referencia del Periodo de Célculo en curso y sus
niveles futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Barrera Inferior en un 3%. En este escenario, la
cancelacién anticipada supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la
Fecha de Vencimiento de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Productoy
menor sea el Tipo de Referencia respecto del Tipo Barrera Inferior.

El Importe de Liquidacion flucttia en funcién de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos. El Importe de Liquidacién fluctiia en funcién de la Volatilidad de los tipos de
interés: larelacion entre la volatilidad de los tipos de interés y el Importe de Liquidacion es complejay depende de otros factores,
fundamentalmente de los niveles futuros del Tipo de Referencia. Por tanto, variaciones de la volatilidad de los tipos de interés
(para plazos hasta el vencimiento del Producto) afectaran al Importe de Liquidacion para el Cliente, pudiendo ser la variacion del
mismo positiva o negativa para el Cliente.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funciéon de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente y el Banco se comprometen al pago reciproco de dos
cantidades calculadas sobre un Importe Nominal previamente acordado. En concreto, el Banco se compromete a abonar
periodicamente al Cliente el importe resultante de aplicar sobre el Importe Nominal el Tipo Variable BBVA descrito mas
adelante; como contraprestacion, el Cliente se compromete a abonar al Banco una cantidad calculada sobre el mismo Importe
Nominal y aplicando el Tipo Variable Cliente, descrito a su vez mas adelante. Este Tipo Variable Cliente dependera de que en
cada Periodo de Célculo, un cierto Tipo de Referencia esté por encima o por debajo del Tipo Barrera pactado.

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Cliente con las de BBVA, los pagos entre ambas partes se producen por el neto de
ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo Variable BBVA
correspondiente sea superior al Tipo Variable Cliente.Y, paralelay simultdneamente, adquiere la obligacion de abonar
Liquidaciones periddicas netas (cargos) siempre y cuando el Tipo Variable BBVA correspondiente sea inferior al Tipo Variable
Cliente.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe

,>))

Tipo Fijo
Si: Tipo de Referencia < Tipo Cap

[Tipo de Referencia + Client Diferencial]

Si: Tipo de Referencia > Tipo Cap

*Si el Tipo Variable BBVA fuera negativo (por ser el resultado de Tipo de Referencia + Diferencial negativo, bien porque sea negativo el Tipo de Referencia, el
Diferencial, o ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Recibe se convertiria en un pago a realizar por el Cliente (recibir una cantidad negativa equivale a
pagar el valor absoluto de dicha cantidad).
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POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Tipo Variable BBVA fuera superior al Tipo Variable
Cliente el cliente tendra liquidaciones positivas.

Ejemplo:

Tipo de Referencia= 3.20%, Diferencial BBVA = 0%,
Barrera= 3.25%, Tipo Fijo=2.45%. Liquidacion a favor del
cliente de (3.20% - 2.45%) x Base de Liquidacion x Importe

Nominal = 0.75% x Base de Liquidacién x Importe Nominal.

Ejemplo:

Tipo de Referencia= 4.00%. Barrera=3.25%, Diferencial
Cliente = - 0,10%, Diferencial BBVA = 0%

El cliente paga [Diferencial Cliente - Diferencial BBVA] =
-0,10%. Liquidacion positiva para el cliente de (4,00% -
3,90%) x Base de Liquidacion x Importe Nominal = 0,10% x
Base de Liquidacién x Importe Nominal.

En el supuesto de que el Tipo Variable BBVA sea inferior al Tipo
Variable Cliente, el cliente tendra Liquidaciones negativas.

Tipo de Referencia = -1,00%. Diferencial BBVA = 0%, Barrera
3.25%,Tipo Fijo=2,45%. Liquidacién en contra del cliente de
(-1,00%-2,45%) x Base de Liquidacion x Importe Nominal =-3,45%
x Base de Liquidacién x Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo Variable BBVA (que puede
ser mas bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto mas
alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo Variable BBVA
respecto del Tipo Fijo.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrira principalmente cuando el Tipo Variable BBVA sea inferior al
Tipo Fijo. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticion del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
se indica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.



4.12 Permuta Financiera (IRS Bonificado)

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable BBVA del Periodo de Calculo en curso y sus
niveles futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelaciéon
anticipada supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de
Vencimiento de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacién sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Productoy
menor sea el Tipo Variable BBVA respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion flucttia en funcién de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacién fluctta en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: la relacion entre la volatilidad de los tipos de
interés y el Importe de Liquidacion es complejay depende de otros factores, fundamentalmente de los niveles futuros del Tipo de
Referencia. Por tanto, variaciones de la volatilidad de los tipos de interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto)
afectaran al Importe de Liquidacion para el Cliente, pudiendo ser la variacién del mismo positiva o negativa para el Cliente.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto enfuncién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.13 Permuta Financiera (IRS con Floor Comprado)

¢Qué es y como funciona el Producto? »
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente y el Banco se comprometen al pago reciproco de dos
cantidades calculadas sobre un Importe Nominal previamente acordado. En concreto, el Banco se compromete a abonar
periodicamente al Cliente el importe resultante de aplicar sobre el Importe Nominal el Tipo Variable descrito méas adelante;
como contraprestacion, el Cliente se compromete a abonar al Banco una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal
y aplicando un Tipo Fijo.

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Cliente con las de BBVA, los pagos entre ambas partes se producen por el neto de
ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo Variable
correspondiente sea superior al Tipo Fijo. Y, paralela y simultdneamente, adquiere la obligacion de abonar Liquidaciones
periddicas netas (cargos) siempre y cuando el Tipo Variable correspondiente sea inferior al Tipo Fijo.



4.13 Permuta Financiera (IRS con Floor Comprado)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga

Tipo Fijo

Cliente Recibe* Tipo Variable

[Tipo de Referencia + Diferencial]

Si: Tipo de Referencia + Diferencial > Tipo Floor

Tipo Floor

Si: Tipo de Referencia + Diferencial < Tipo Floor

*Si el Tipo Variable fuera negativo (por ser negativo el Tipo de Referencia + Diferencial y ademas también el Tipo Floor), la cantidad calculada en concepto de Cliente
Recibe se convertiria en un pago a realizar por el Cliente (recibir una cantidad negativa equivale a pagar el valor absoluto de dicha cantidad).



Derivados de Tipo de Interés n

4.13 Permuta Financiera (IRS con Floor Comprado)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Tipo Variable fuera superior al Tipo Fijo el cliente
tendra liquidaciones positivas.

Tipo de Referencia= 1.20%, Diferencial = 0%, Tipo Floor =
0%, Tipo Fijo=0.45%.

Liquidacion a favor del cliente de (1.20% - 0.45%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = 0.75% x Base de
Liguidacién x Importe Nominal.

En el supuesto de que el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo, el
cliente tendra Liquidaciones negativas.

Tipo de Referencia =-1,00%. Diferencial BBVA = 0%, Tipo Floor =
0%, Tipo Fijo = 0,45%.

Liquidacién en contra del cliente de (0%-0,45%) x Base de
Ligquidacion x Importe Nominal = -0,45% x Base de Liquidacién x
Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente es que el Tipo Variable seaigual o
inferior al Tipo Floor.

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran proporcionales a la
diferencia entre el Tipo Fijo y el Tipo Floor,.



4.13 Permuta Financiera (IRS con Floor Comprado)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrird principalmente cuando el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo.
El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que esta limitada por la diferencia entre el Tipo Fijo y el Tipo Floor.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidaciéon* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdida real que se cargara en su cuenta asociada.



4.13 Permuta Financiera (IRS con Floor Comprado)

Riesgos especificos del Producto !

El escenario mas desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable del Periodo de Calculo en curso y sus niveles
futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Floor. En este escenario, la cancelacién anticipada supondria
una pérdida real para el Cliente superior ala suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de Vencimiento de:

[Importe Nominal x (Tipo Fijo - Tipo Floor) x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

En este caso, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea
el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y menor sea el Tipo Floor respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion flucttia en funcion de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente,
siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.14 Permuta Financiera (IRS cancelable por BBVA)

¢Qué es y como funciona el Producto? )
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente se compromete a abonar periédicamente al Banco la cantidad
resultante de aplicar sobre un Importe Nominal concreto un Tipo Fijo previamente pactado, recibiendo en contraprestacién
una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal pero en relaciéon a un Tipo Variable. El Tipo Variable es el resultado
de sumar a un tipo de referencia. determinado (que puede ser negativo) un diferencial pactado entre las partes (que puede ser
mayor, menor o igual a cero). En caso de ser el Tipo Variable negativo, la cantidad calculada sobre el Tipo Variable que
recibiria el Cliente resultaria en un cargo en su contra (recibir una cantidad negativa equivale a pagar dicha cantidad en valor
absoluto).

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Tipo Fijo con las del Tipo Variable, los pagos entre ambas partes se producen por el
neto de ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo
Variable correspondiente sea superior al Tipo Fijo.Y, paralelay simultdneamente, debera abonar Liquidaciones netas
negativas (cargos) siempre y cuando el Tipo Variable correspondiente sea inferior al Tipo Fijo.

BBVA tiene la facultad de cancelar unilateral y anticipadamente el Producto en cada fecha de pago a partir de una fecha
determinada, sin que de esa cancelacion se derive pago alguno por ninguna de las partes. Dicha opcion de cancelacion de
BBVA es uno mas de los derechos y obligaciones de las partes bajo el Producto, en virtud de la cual, el Cliente obtiene Tipo
Fijo mejor.



4.14 Permuta Financiera (IRS cancelable por BBVA)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe*

Tipo Fijo [Tipo de Referencia + Diferencial] (Tipo Variable)

BBVA tiene la opcion de cancelar el Producto a coste cero, de acuerdo a los términos pactados en el Contrato.

* Si el Tipo Variable fuera negativo (por ser el resultado de Tipo de Referencia + Diferencial negativo, bien porque sea negativo el Tipo de Referencia, el Diferencial, o
ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Recibe se convertiria en un pago a realizar por el Cliente (recibir una cantidad negativa equivale a pagar el valor
absoluto de dicha cantidad).



Derivados de Tipo de Interés ﬂ

4.14 Permuta Financiera (IRS cancelable por BBVA)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Tipo Variable supera el nivel del Tipo Fijo el cliente
tendra Liquidaciones positivas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= 0,75%,
Diferencial = 0%, Tipo Variable =0,75% + 0% = 0,75%.

Liquidacion a favor del cliente de (0,75% - 0,50%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = 0,25% x Base de
Liguidacién x Importe Nominal.

En el supuesto de que el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo, el
cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia=-0,25%, Diferencial
= 0%, Tipo Variable =-0,25% + 0% = -0,25%.

Liquidacién en contra del cliente de (-0,25% - 0,50%) x Base de
Liguidaciéon x Importe Nominal = -0,75% x Base de Liquidacién x
Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo Variable (que puede ser mas
bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto mas
alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo Variable respecto
del Tipo Fijo.



4.14 Permuta Financiera (IRS cancelable por BBVA)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacion ocurrird cuando el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo. El Producto por
tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticidn del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por unade las partes a la otra es el Importe de Liquidacion* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacién sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdida real que se cargara en su cuenta asociada.



4.14 Permuta Financiera (IRS cancelable por BBVA)

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable del Periodo de Calculo en curso y sus niveles
futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacion anticipada
supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de Vencimiento
de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos
de interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacién sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Productoy
menor sea el Tipo Variable respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo éste mas perjudicial
para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctiia en funcion de la Volatilidad de los tipos de interés: un incremento de la volatilidad de los tipos
de interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendrad un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el
Cliente, siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas alta sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funcién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.15 Permuta Financiera (IRS cancelable por el cliente)

¢Qué es y como funciona el Producto? )
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente se compromete a abonar periédicamente al Banco la cantidad
resultante de aplicar sobre un Importe Nominal concreto un Tipo Fijo previamente pactado, recibiendo en contraprestacién
una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal pero en relaciéon a un Tipo Variable. El Tipo Variable es el resultado
de sumar a un tipo de referencia. determinado (que puede ser negativo) un diferencial pactado entre las partes (que puede ser
mayor, menor o igual a cero). En caso de ser el Tipo Variable negativo, la cantidad calculada sobre el Tipo Variable que
recibiria el Cliente resultaria en un cargo en su contra (recibir una cantidad negativa equivale a pagar dicha cantidad en valor
absoluto).

En caso de coincidir las Fechas de Pago del Tipo Fijo con las del Tipo Variable, los pagos entre ambas partes se producen por el
neto de ambos importes, por lo que el Cliente recibira Liquidaciones netas positivas (abonos) siempre y cuando el Tipo
Variable correspondiente sea superior al Tipo Fijo.Y, paralelay simultdneamente, debera abonar Liquidaciones netas
negativas (cargos) siempre y cuando el Tipo Variable correspondiente sea inferior al Tipo Fijo.

El Cliente tiene la facultad de cancelar unilateral y anticipadamente el Producto en cada fecha de pago a partir de una fecha
determinada, sin que de esa cancelacion se derive pago alguno por ninguna de las partes. Dicha opcion de cancelacion del
Cliente es uno mas de los derechos y obligaciones de las partes bajo el Producto, en virtud de la cual, el Cliente obtiene Tipo
Fijo peor.



4.15 Permuta Financiera (IRS cancelable por el cliente)

TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga Cliente Recibe*

Tipo Fijo [Tipo de Referencia + Diferencial] (Tipo Variable)

El Cliente tiene la opcidn de cancelar el Producto a coste cero, de acuerdo a los términos pactados en el Contrato.

* Si el Tipo Variable fuera negativo (por ser el resultado de Tipo de Referencia + Diferencial negativo, bien porque sea negativo el Tipo de Referencia, el Diferencial, o
ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Recibe se convertiria en un pago a realizar por el Cliente (recibir una cantidad negativa equivale a pagar el valor
absoluto de dicha cantidad).



Derivados de Tipo de Interés

4.15 Permuta Financiera (IRS cancelable por el cliente)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Tipo Variable supera el nivel del Tipo Fijo el cliente En el supuesto de que el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo, el
tendra Liquidaciones positivas. cliente tendra Liquidaciones negativas.

Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= 0,75%, Ejemplo: Tipo Fijo=0,50%. Tipo de Referencia= -0,25%, Diferencial
Diferencial = 0%, Tipo Variable =0,75% + 0% = 0,75%. = 0%, Tipo Variable = -0,25% + 0% = -0,25%.

Liquidacion a favor del cliente de (0,75% - 0,50%) x Base de Liquidacién en contra del cliente de (-0,25% - 0,50%) x Base de

Liguidaciéon x Importe Nominal = 0,25% x Base de

L I N L
s et v [ sorie NetieL Liguidaciéon x Importe Nominal = -0,75% x Base de Liquidacién x

Importe Nominal.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo Variable (que puede ser mas
bajo que cero).

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto mas
alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo Variable respecto
del Tipo Fijo.



4.15 Permuta Financiera (IRS cancelable por el cliente)

Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacion ocurrird cuando el Tipo Variable sea inferior al Tipo Fijo. El Producto por
tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdida real que se cargard en su cuenta asociada.



4.15 Permuta Financiera (IRS cancelable por el cliente)

Riesgos especificos del Producto

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable del Periodo de Calculo en curso y sus niveles
futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Fijo en un 3%. En este escenario, la cancelacion anticipada
supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la Fecha de Vencimiento
de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes].

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas bajos sean los tipos de
interés presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacion sera peor para el Cliente (tendra que pagar una
cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto y menor sea el
Tipo Variable respecto del Tipo Fijo.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcion de los tipos de interés: un descenso de los tipos de interés (para plazos hasta el
vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas perjudicial para el
Cliente cuanto mas bajos sean los tipos.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién de la Volatilidad de los tipos de interés: un descenso de la volatilidad de los tipos de
interés (para plazos hasta el vencimiento del Producto), tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente, siendo
éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas baja sea esta volatilidad.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto enfuncién de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.



4.16 Permuta Financiera (Basis Swap)

¢Qué es y como funciona el Producto? C
N

El Producto es un instrumento financiero por el cual el Cliente se compromete a abonar periédicamente al Banco la cantidad
resultante de aplicar sobre un Importe Nominal concreto un Tipo Variable Cliente previamente pactado (definido como un
Tipo de Referencia Cliente mas un Diferencial, que puede ser positivo, negativo o igual a cero), recibiendo en
contraprestacion y periédicamente una cantidad calculada sobre el mismo Importe Nominal pero en relacion aun Tipo
Variable BBVA.

Siempre que las fechas de pago de ambas partes coincidan, los pagos entre ambas partes se producen por el neto de ambos
importes
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga * Tipo Variable Cliente Cliente Recibe* Tipo Variable BBVA

[Tipo de Referencia Cliente + Diferencial Cliente] [Tipo de Referencia BBVA + Diferencial BBVA]

* Si cualquiera de los tipos variables fuera negativo (por ser el resultado de tipo de referencia + diferencial negativo, bien porque sea negativo el tipo de referencia, el
diferencial, o ambos), la cantidad calculada en concepto de Cliente Paga/Cliente Recibe (segtin corresponda en funcién de qué tipo variable sea negativo) se
convertiria en un flujo en direccién contraria para el Cliente (pagar una cantidad negativa equivale a recibir el valor absoluto de dicha cantidad, y recibir una cantidad
negativa equivale a pagar el valor absoluto de la misma).
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4.16 Permuta Financiera (Basis Swap)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Cuando el Tipo Variable BBVA sea superior al Tipo
Variable Cliente, se estara devengando un resultado
positivo para el Cliente.

Aungue en este escenario las liquidaciones puedan ser
puntualmente negativas para el Cliente en funcién de que
exista diferente periodicidad en los pagos de cada parte, la
contribucién al resultado final neto del Cliente cuando se
produce este escenario es positiva.

Cuando el Tipo Variable BBVA sea inferior al Tipo Variable
Cliente, se estara devengando un resultado negativo para el
Cliente.

Aungue en este escenario las liquidaciones puedan ser
puntualmente positivas para el Cliente en funcién de que exista
diferente periodicidad en los pagos de cada parte, la contribucién al
resultado final neto del Cliente cuando se produce este escenario
es negativa.

El peor escenario para el cliente no esta limitado, siendo mas
negativo cuanto mas bajo sea el Tipo Variable BBVA respecto del
Tipo Variable Cliente.

En este caso, las pérdidas para el Cliente seran mayores cuanto mas
alto sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo hasta el
vencimiento del Producto, y menor sea el Tipo Variable BBVA
respecto del Tipo Variable Cliente.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién ocurrirad cuando el Tipo Variable BBVA sea inferior al Tipo Variable
Cliente. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacién anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidaciéon* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacion sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdida real que se cargara en su cuenta asociada.
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Riesgos especificos del Producto !

Un escenario muy desfavorable para el Cliente seria aquel en que el Tipo Variable BBVA del Periodo de Célculo en curso y sus
niveles futuros en los restantes Periodos de Calculo fueran inferiores al Tipo Variable Cliente en un 3%. En este escenario, la
cancelacién anticipada supondria una pérdida real para el Cliente superior a la suma de todas las liquidaciones pendientes hasta la
Fecha de Vencimiento de:

[Importe Nominal x 3% x Base de Liquidacion x n° de Fechas de Pago restantes]

No obstante, el Importe de Liquidacién no esta limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mayores sean las
diferencias de los tipos de interés variables presentes y sus niveles futuros. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacién serd
peor para el Cliente (tendra que pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal, mayor sea el plazo
hasta el vencimiento del Producto y menor sea el Tipo Variable BBVA respecto del Tipo Variable Cliente.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién de los tipos de interés: cambios en los tipos de interés tales que el Tipo Variable
BBVA disminuye relativamente al Tipo Variable Cliente tendran un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el Cliente,
siendo éste mas perjudicial para el Cliente cuanto mas bajo sea el Tipo Variable BBVA respecto del Tipo Variable Cliente.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funciéon de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos
escenarios muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso,
en periodos intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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¢Qué es y como funciona el Producto? )

El Producto es un instrumento financiero por el cual BBVA y el Cliente se intercambiarari en de.crminadas fechas (las “Fechas de
Pago”) ciertas cantidades monetarias en dos divisas (“‘Divisa A’ y “Divisa B”). Estas cantidades se calcularan aplicando unos tipos de
interés sobre unos importes de referencia en cada divisa, fijados entre las partes (el “Importe Nominal en Divisa A’ y el “Importe
Nominal en Divisa B”, conjuntamente los “Importes Nominales”). En caso de existir intercambio de Importes Nominales, en las
Fechas de Intercambio, el Cliente y el Banco intercambiardn también ciertas cantidades de Divisa A y Divisa B fijadas entre las
partes.

Cuando el Producto se configure con un intercambio inicial de Importes Nominables, en la primera Fecha de Intercambio el Cliente
entregard a BBVA una cantidad en Divisa A equivalente al Importe Nominal en Divisa A, recibiendo en contraprestacion por parte
del Banco una cantidad en Divisa B equivalente al Importe Nominal en Divisa B.

En cada Fecha de Pago aplicable el Banco pagara al Cliente una cantidad de Divisa A igual al resultado de multiplicar el “Tipo de
Interés A" por el Importe Nominal en Divisa Ay por la Base de Liquidacién acordada por las partes. Por su parte, el Cliente pagari al
Banco una cantidad de Divisa B resultante de multiplicar el “Tipo de Interés B” por el Importe Nominal en la Divisa By por la Base de
Liquidacion.

Importe a pagar por el Banco en Divisa A: Importe Nominal en Divisa A x Tipo de Interés A x Base de Liquidacion
Importe a pagar por el Cliente en Divisa B: Importe Nominal en Divisa B x Tipo de Interés B x Base de Liquidacién

En cada Fecha de Intercambio asi estipulada en el contrato, el cliente pagara al Banco cierta cantidad de Divisa B y el Banco pagara al
Cliente cierta cantidad de Divisa A (previamente pactadas) reduciéndose de forma proporcional los Importes Nominales.

Tipos Negativos: en escenarios en los que un tipo de interés fuera negativo, el Importe a Pagar por la contrapartida correspondiente
(el Banco o el Cliente, seglin sea negativo respectivamente el Tipo de Interés A o el Tipo de Interés B) resultaria negativo y, por
tanto, se convertiria en un pago adicional a realizar por la otra parte, ya que cobrar una cantidad negativa equivale a pagar su valor
absoluto -esto es, su valor en términos positivos.
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TERMINOS DEL PRODUCTO

Cliente Paga * Tipo de interés B (Divisa B) Cliente Recibe* Tipo de interés A (DivisaA)

Tipo de Referencia Divisa B + Diferencial Divisa B Tipo de Referencia Divisa A + Diferencial Divisa A

* En escenarios en los que un tipo de interés fuera negativo, el Importe a Pagar por la contrapartida correspondiente (el Banco o el Cliente, seglin sea negativo
respectivamente el Tipo de Interés A o el Tipo de Interés B) resultaria negativo y, por tanto, se convertiria en un pago a adicional a realizar por la otra parte, ya que
cobrar una cantidad negativa equivale a pagar su valor absoluto -esto es, su valor en términos positivos.
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4.17 Permuta Financiera (Cross Currency Swap)

POSIBLES ESCENARIOS DEL PRODUCTO (EJEMPLO)

Los datos y escenarios que se recogen a continuaciony, a lo largo de este documento, son meramente indicativos, sin que
tengan relacion alguna con los niveles, plazos o importes que puedan pactarse en el Producto. Unicamente se incluyen a
modo de ejemplo, para que el Cliente pueda conocer con mayor facilidad las caracteristicas del Producto.

POSITIVO NEGATIVO

Si el Importe a pagar por el Cliente en Divisa B es inferior Si el Importe a pagar por el Cliente en Divisa B es superior al
alimporte a recibir por el Cliente en Divisa A (utilizando importe a recibir por el Cliente en Divisa A (utilizando el tipo de
el tipo de cambio de mercado entre la Divisa Ay la Divisa cambio de mercado entre la Divisa Ay la Divisa B de la fecha de

B de la fecha de pago pararealizar esta comparaciéon en
unidades homogéneas de divisa), el Cliente tendria
Liquidaciones netas positivas.

pago pararealizar esta comparacion en unidades homogéneas de
divisa), el Cliente tendria Liquidaciones netas negativas.

Contribuyen a que se produzca este escenario el que el Tipo de
Contribuyen a que se produzca este escenario el que el Interés B sea superior al Tipo de Interés A, y que la Divisa B gane

Tipo de Interés B sea inferior al Tipo de Interés A,y que la valor respecto de la Divisa A, en funcién de la configuracion
Divisa B pierda valor respecto de la Divisa A, en funcién particular del Producto.
de la configuracion particular del Producto.
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Riesgos especificos del Producto

El Producto presenta los siguientes riesgos para el cliente, que podrian provocarle una pérdida neta patrimonial

1. Riesgo de que el Cliente tenga que hacer pagos al Banco

Al contratar el Producto, el Cliente asume el riesgo de que deba pagar ciertas cantidades de dinero que sean superiores a las que el
Banco, por su parte, esté obligado a pagar. Esta situacién puede darse por una combinacién de dos factores: que el Tipo de Interés
B sea suficientemente elevado respecto del Tipo de Interés A, y que la Divisa B esté suficientemente apreciada respecto de la
Divisa A. El Producto por tanto podria provocar al Cliente una pérdida, que no esta limitada.

2. Riesgo en caso de cancelacion anticipada del Producto

Una vez contratado el Producto, el Cliente quedara obligado por el mismo hasta la fecha de vencimiento que se haya acordado y no
dispondra de derecho de desistimiento ni lo podra cancelar salvo que el Banco esté de acuerdo.

No obstante lo anterior:

si a peticién del Cliente, el Banco diera su consentimiento para cancelar anticipadamente el Producto, o
el Banco cancelara el Producto por un incumplimiento del Cliente,

el Cliente debe ser consciente de que asumira el riesgo de que el importe de cancelacién del Producto, calculado por el Banco de
acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado” podra conllevar una cantidad a pagar por el Cliente al Banco o viceversa. La cantidad
a pagar por una de las partes a la otra es el Importe de Liquidacién* y podria incluir un importe en concepto de costes (tal y como
seindica en el apartado “Coste y gastos asociados”) que aumentara el importe a abonar por el Cliente o reducira el importe a
percibir por este.

Es posible que el Importe de Liquidacién sea negativo para el Cliente por un importe muy elevado, por lo que el Cliente puede
sufrir una pérdidareal que se cargara en su cuenta asociada.
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Riesgos especificos del Producto

El Importe de Liquidacién no esté limitado, pudiendo ser mas negativo para el Cliente cuanto mas alto sea el Tipo de Interés B
respecto del Tipo de Interés A, y cuanto mas apreciada esté la Divisa B respecto de la Divisa A, considerando tanto los valores
presentes como los futuros de estas variables. En ese caso, ademas, el Importe de Liquidacién sera peor para el Cliente (tendra que
pagar una cantidad mayor al Banco) cuanto mayor sea el Importe Nominal y mayor sea el plazo hasta el vencimiento del Producto.

El Importe de Liquidacion fluctta en funcién de los tipos de interés: cambios en los tipos de interés tales que el Tipo de Interés A
disminuya relativamente al Tipo de Interés B tendran un impacto negativo en el Importe de Liquidacién para el Cliente, siendo éste mas
perjudicial para el Cliente cuanto mas bajo sea el Tipo de Interés A respecto del Tipo de Interés B.

El Importe de Liquidacion fluctia en funcién del tipo de cambio: una reduccién del valor de una unidad de Divisa A en unidades de
Divisa B, tanto para su valor presente como para sus valores futuros, tendra un impacto negativo en el Importe de Liquidacion para el
Cliente, siendo éste mas perjudicial cuanto mas se deprecie la Divisa A respecto de la Divisa B.

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacién, puede consultar los posibles resultados de rentabilidad del
Producto en funciéon de distintos escenarios en el apartado “Escenarios de Rentabilidad” del DDF asociado al mismo. Dichos escenarios
muestran el dinero que Usted podria recibir en el periodo de mantenimiento recomendado del Producto y, en su caso, en periodos
intermedios, suponiendo que el nominal sea 10.000 Euros.
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5. Niveles historicos de las variables de mercado

Existen fuentes publicas® a las que el Cliente puede acceder para conocer el comportamiento de las variables de mercado que
afectan al Producto. El Cliente debe ser consciente al observar los datos de dichas fuentes de que el comportamiento histérico de
las variables de mercado no puede extrapolarse para determinar comportamientos o valores futuros de dichas variables.

Asimismo, se informa al Cliente de que puede tener acceso a informes publicos en los que se reflejen estimaciones sobre la
evolucion futura de los tipos de referencia. El Cliente debe ser consciente al estudiarlos de que estas previsiones no son un
indicador fidedigno de resultados futuros y por tanto la evolucién de los tipos de referencia puede ser distinta a la estimada.

LEntre otras, el Banco de Espafia (www.bde.es)


http://www.bde.es

BBVA

Venta cruzada



6. Venta cruzada

Los Productos recogidos en este documento pueden ofrecerse conjuntamente con la concesién de una financiacion. Salvo que se
indique expresamente lo contrario, el Cliente puede contratar por separado estos Productos. En caso de que esta financiacién
tuviera un tipo de interés variable (ej: Euribor) similar o igual al Tipo de Referencia del Producto, los riesgos del Producto podrian
verse modificados en la parte en la que el Importe Nominal del Producto que coincide con el importe de la financiaciony duranteel
periodo de tiempo en el que ambos productos estén vigentes de forma simultanea de la siguiente forma:

. Ifthe Client does not receive payments from the Bank under this Product it is possible that they are benefiting from a
lower interest payment on their funding.

. Similarly, if the Customer receives payments from the Bank under this Product, it is possible that the customer is paying
more interest on its funding.

Debido alo anterior, el efecto conjunto podria ser la estabilizacién de los pagos a realizar. En estos casos, es especialmente
importante que usted analice el Riesgo de Falta de Cobertura indicado mas arriba. En caso de tener alguna duda, por favor
consultenos.

Estos Productos requieren que usted sea titular de una cuenta corriente en el Banco en la que se realicen los cobros y pagos del
Producto. Si no dispone de una cuenta abierta en el BBVA, debera contratarla.

Ademas, si no se hubiera firmado antes, sera necesario que el Cliente suscriba el “Contrato Multicanal’”.
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7. Costes y gastos asociados

En caso de que Usted sea un cliente minorista, junto con este documento de Informacién Precontractual el Cliente ha recibido un
Documento de Datos Fundamentales (‘DDF”). Para la correcta comprensiéon de los datos incluidos en este apartado debe consultar
determinadas secciones del DDF. Ambos documentos son complementarios y tienen la finalidad de ayudarle a entender qué es y como
funciona el Producto.

En este apartado, en concreto, obtendra informacion sobre los costes que a lo largo de la duracién del Producto se pueden generar y que el
Cliente tendra que asumir.

La siguiente tabla no cubre la oferta completa de Productos ofrecidos por BBVA. Por ejemplo, algunos instrumentos a medida o productos
con vencimientos largos no estan cubiertos. Si un Producto no esté incluido en la tabla, recibird una notificaciéon separada por parte de su
representante de BBVA antes de operar.

El impacto de los costes y gastos sobre el rendimiento del Producto indica cémo el total de costes y gastos del servicio y del Producto ha
disminuido la rentabilidad bruta de su inversion durante el periodo de mantenimiento.

Los importes indicados en este apartado son estimaciones basadas en cédlculos e hipétesis tomadas por BBVA y por lo tanto pueden diferir
de los costes y gastos que usted soporte realmente.
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7. Costes y gastos asociados

. . . Importe en el Impacto de los costes y gastos sobre el
Ejemplo Importe Nominal: 10,000 € Plazo Porcentaje p. 2 . 7
ejemplo rendimiento del Producto

Costes del producto: Si el Producto se mantiene hasta
-IRS vencimiento, el dato correspondiente a
-IRS inverso inci i

Cliente Los indicados en el apartado "¢Cudles son los costes?" junto 2 |nC|denIC|a fje los costesy g?stf)s este
- Venta de Cap Minorista  ala mencién "Costes Totales" del DDF dato en términos anuales, se indicaen el
- Venta de Floor DDF en el apartado "¢;Cuales son los
- Venta de Swaption Receiver costes?" junto a la mencién “Incidencia
- Venta de Swaption Payer anual de los costes”
- IRS Bonificado
- IRS con Floor Comprado
- IRS cancelable por BBVA <1ano 0,48% 48€ 0,48%
- IRS cancelable por el cliente Cliente 1- 3anos 0,96% 96€ 0,96%
- Basis Swap Profesional 3 - 5afos 1,92% 192€ 1,92%

> 5 afos * * *

Costes del servicio 0,00% 0,00€ 0,00%
Incentivos percibidos por BBVA de terceros 0,00% 0,00€ 0,00%

Dado que los costes de servicio son 0y no existen incentivos por BBVA de

Costes Totales terceros, los Costes Totales y el impacto de los costes y gastos sobre el
rendimiento del Producto se corresponderan con los Costes del Producto

*Todas las operaciones con vencimiento superior a 5 afios tendran un umbral maximo establecido en base al siguiente calculo:
Plazo x coste < 1 afio Ej: IRS a 6 afios (0,48% x 6 afios = 2,88%).
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7. Costes y gastos asociados

. . . Importe en el Impacto de los costes y gastos sobre el
Ejemplo Importe Nominal: 10,000 € Plazo Porcentaje p. > .. =
ejemplo rendimiento del Producto

Si el Producto se mantiene hasta
vencimiento, el dato correspondiente a
laincidencia de los costes y gastos este
dato en términos anuales, se indica en el
DDF en el apartado "¢;Cudles son los
costes?" junto a la mencion “Incidencia
anual de los costes”

Costes del producto: Cliente Los indicados en el apartado "¢Cuales son los costes?" junto
- Comprade Cap Minorista  alamencién "Costes Totales" del DDF

- Comprade Floor

- Compra de Swaption Payer

- Compra de Swaption Receiver

- Collar
- Cross Currency Swap <1lano 0,96% 96€ 0,96%
Cliente 1- 3anos 1,92% 192€ 1,92%
Profesional 3 - 5afios 3,84% 384€ 3,84%
> 5 afos * * *
Costes del servicio 0,00% 0,00€ 0,00%
Incentivos percibidos por BBVA de terceros 0,00% 0,00 € 0,00%

Dado que los costes de servicio son 0 y no existen incentivos por BBVA de

Costes Totales terceros, los Costes Totales y el impacto de los costes y gastos sobre el
rendimiento del Producto se corresponderan con los Costes del Producto

* Todas las operaciones con vencimiento superior a 5 afios tendran un umbral maximo establecido en base al siguiente calculo:
Plazo x coste < 1 afo Ej: Compra de Cap a 6 aiios (0,96% x 6 afios = 5,76%).
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Estos Productos, siempre que no se haya pactado expresamente un derecho de cancelacién, no permite la cancelacién o reembolso
anticipado salvo que BBVA y el Cliente lleguen a un acuerdo respecto a la fecha y el importe de cancelacién anticipada. En dicho caso, el
importe de cancelacién anticipada al que BBVA estaria dispuesto a cancelar se calculara de acuerdo con el criterio de “Valor de Mercado’,
esto es, el resultado de anticipar a valor presente los derechos y obligaciones futuros esperados para el Cliente y BBVA de acuerdo con los
factores y metodologia de valoracién cominmente utilizados en el mercado.

El resultado anterior podra conllevar una pérdida o un beneficio para el Cliente. Ademas, la cancelacién anticipada conllevara un coste
implicito para el Cliente como si se tratase de una nueva transaccion (ver en la tabla del subapartado i el coste para cada Producto) de tal
manera que, este coste (i) aumentara el importe a pagar por el Cliente si dicho importe es negativo o bien (ii) reducira el importe a percibir
por el Cliente si el Valor de Mercado es un importe positivo (tal y como se indica en el apartado “Riesgos de pérdida en caso de cancelacién
anticipada” de cada Producto).

En caso de que Usted sea un cliente minorista, para mas informacion, puede consultar dichos importes en los apartados de “Costes a lo largo
del tiempo”y “;Cuanto tiempo debo mantener la inversion, y puedo retirar el dinero de forma anticipada?” del DDF asociado al mismo.
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Los costes de cuenta de efectivo asociada al Producto en la que se efectuaran los pagos y cobros de los importes generados por el Producto
se encuentran en el folleto de tarifas de BBVA, disponible en www.bbva.es.

En el caso de tener contratada otro producto de acuerdo con el apartado “Venta cruzada”, las comisiones y gastos repercutibles al Cliente
en relacion con ese producto se encuentran recogidos en el propio contrato de ese otro producto.

Ademas, existe la posibilidad de que surjan otros costes (incluido el pago de impuestos) no recogidos en el dqcumento y Cuyo pago no se
realice a través de BBVA. Costes como, en el caso de las personas juridicas, la obtencién del Identificador Unico de Personas Juridicas
(“LEI") exigible de acuerdo con el Reglamento 648/2012 (“EMIR”) y el Reglamento 600/2014 (“MIFIR”).
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8. Advertencias legales

Este documento ha sido elaborado por BBVA, entidad autorizada y supervisada por el Banco de Espafay la Comision Nacional del Mercado de Valores, para facilitarle
informacion sobre el funcionamiento y los riesgos del Producto, sin estar adaptado a las circunstancias concretas de cada cliente.

El receptor de este documento debe ser consciente de que:

i.  Elcontenido del presente documento no se ha elaborado con arreglo a las normas orientadas a promover la independencia de los informes de inversién ni ha
sido objeto de verificacién independiente. BBVA no asume compromiso alguno de comunicar cambios ni de actualizar su contenido.

ii.  Elpresente documento no constituye ni una oferta ni una invitacion de BBVA, susceptible de aceptacién o de adhesién por parte del receptor, niparala
realizacion ni para la cancelacion de inversiones.

iii.  Conflictos de interés: BBVA busca obtener un beneficio con la venta de estos Productos, o que algunos tribunales han calificado como un conflicto de interés
que debe serle revelado para su mejor toma de decisiones.

BBVA ha adoptado una Politica de gestidn de conflictos de interés que se resume en los siguientes puntos:

iv. Identificacién de los conflictos: La politica especifica determinadas situaciones de potencial conflicto de intereses para los clientes. Para situaciones no incluidas
en la politica se ha definido un procedimiento para que los empleados lo pongan en conocimiento de quien corresponda con antelacion a prestar el servicio con la
finalidad de adoptar las medidas oportunas para su resolucion.

v. Medidas de prevencion y gestion: se establecen, entre otras, las siguientes medidas: i) pautas generales y especificas de actuacion que prohiban determinadas
conductas o que den resolucién para este tipo de situaciones; ii) medidas dirigidas a impedir o limitar a los empleados ejercer influencia inadecuada sobre otro
empleado o departamento que realice este tipo de servicios; iii) medidas dirigidas a impedir o controlar la participacion simultanea o consecutiva de un empleado
en distintos servicios de inversion o auxiliares, cuando dicha participacion pueda generar un conflicto; iv) procedimientos y medidas dirigidos a impedir o controlar
que el intercambio de informacion entre personas o departamentos no perjudiquen los intereses de los clientes; v) medidas especificas para garantizar que los
empleados que participen en la elaboracién de informes de inversién tengan autonomia y objetividad.

vi. Procedimientos de actuacién para la resolucion de otros conflictos: BBVA ha definido un procedimiento de actuacion especifico para procurar resolver los
conflictos que se generen en el curso ordinario de la actividad y que no se hayan podido prevenir.

En ultimo término, si las medidas adoptadas para gestionar un conflicto concreto no son suficientes para garantizar, con razonable certeza, que se prevendran los riesgos,
le revelaremos la naturaleza general o el origen del conflicto antes de actuar por su cuenta, de modo que pueda tomar la decision que estime mas conveniente respecto al
servicio que se le presta u ofrezca.

Tiene mas detalle sobre dicha politica a su disposicion en la web del Banco: “www.bbva.es”

En caso de necesitar cualquier explicaciéon o informacion adicional en relacion a la naturaleza, funcionamiento y riesgos de los Productos, por favor consulte con su
oficina habitual o cualquiera de la red de BBVA.


http://www.bbva.es

Derivados de Tipo de Interés m

8. Advertencias legales

VII.

viii.

Usted debe ser consciente de que en caso de que estos Productos los contratdsemos teleféonicamente, la conversacion telefénica serd grabaday usted podra
solicitar una copia de la misma durante un plazo de 5 afios (o 7 si lo solicitara la autoridad competente) desde su grabacién. Usted tendraigualmente
disponible copia de las grabaciones de conversaciones en las que intentemos contratar un Producto pero por cualquier causa no fuera posible.

La normativa europea (MIFIR, EMIR) exige que para poder comprar, vender, canjear instrumentos financieros (como acciones, derivados, etc.), las personas
juridicas tengan un cédigo identificador denominado “LEI”: Legal Entity Identifier. Por tanto, para contratar este producto usted debera disponer de un LEI.
Puede encontrar mas informacién al respecto en el siguiente link de la CNMV:http://cnmv.es/docportal/MiFIDII_MiFIR/CodigoLei.pdf

Por el hecho de contratar productos derivados, como los descritos en este documento, tendra que cumplir con las obligaciones impuestas por el Reglamento
648/2012 (“EMIR”) y su normativa de desarrollo. Entre otras obligaciones impuestas por esta normativa, el Cliente:

° Si esta clasificado como una Contraparte Financiera o Contraparte No Financiera que supera los umbrales de compensacién: asume la obligacion de
notificar, bien por si mismo o a través de un tercero con el que haya llegado a un acuerdo, los datos de todos los contratos de derivados que suscriba
y cualquier modificacién o resolucién de los mismos a un registro de operaciones debidamente autorizado, pudiendo ser objeto de sancién en caso
de incumplimiento. Le informamos que BBVA ofrece a sus clientes la posibilidad de realizar dicha notificacion en los derivados extrabursatiles
celebrados con BBVA, previa firma de la documentacién contractual correspondiente. En caso de estar interesado en que BBVA realice dicha
gestién, pongase en contacto con BBVA en la direccién de email: emir.delegreporting.corp@bbva.com.

° Si esta clasificado como una Contraparte No Financiera que no supera los umbrales de compensacién: BBVA notificara en su nombre al registro de
operaciones que BBVA determine (en la fecha de elaboracién de este documento DTCC Data Repository (Ireland) PLC (“DTCC”), los datos de todos
los contratos de derivados que suscriba asi como cualquier modificacion o resolucion de los mismos y para ello, BBVA requerird de cierta
informacién que usted debe proporcionarle. Ademas, su LEl debe encontrarse en vigor, de lo contrario BBVA no podra notificar los datos del
Producto en caso de que su LEI hubiera caducado o por cualquier motivo no fuera valido.

Este documento no puede ser, total o parcialmente, (a) copiado, fotocopiado o duplicado en ningtin modo, forma o medio; (b) redistribuido, divulgado, citado,
comunicado, transmitido o utilizado en beneficio propio o de terceros ni entregado a cualquier otra persona o entidad sin la previa autorizacién de BBVAYy, en
cualquier caso, en aquellas jurisdicciones en que dichas actuaciones pudieran estar prohibidas, limitadas, restringidas o sujetas a requisitos de autorizacion,
registro o comunicacion de cualquier tipo. BBVA no asume responsabilidad alguna por cualquier reclamacion, perjuicio o pérdida, directa o indirecta, que
pudiera resultar del uso de este documento o de su contenido por parte del receptor.
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9. Informacion adicional

Para comunicarnos con usted de una manera agil y sencilla, podremos realizarle comunicaciones por correo electrénico a la direccién de correo que tengamos
validada en cada momento o a través de la cual nos comuniquemos habitualmente. Adicionalmente, podremos mandarle comunicaciones tanto por correo postal
como a través de la web www.bbva.es. Si en el futuro utilizaramos otras direcciones electrénicas, se lo comunicariamos.

Las comunicaciones y el envio de informacion entre nosotros serd normalmente en el mismo idioma en el que se suscriba el contrato. Si usted desea ponerse en
contacto con nosotros en relacion con un Producto podra hacerlo en castellano.

En caso de necesitar cualquier explicacién o informacion adicional en relacién a la naturaleza, funcionamiento y riesgos de un Producto, por favor consulte con su
oficina habitual o cualquiera de la red de BBVA.



